+ La seleccién consiste en procesar las postulaciones en Ucampus para luego asignar
los cupos disponibles en cada curso y/o taller.

«» Este proceso es realizado de forma automadtica por la plataforma educativa
Ucampus, la cual ha sido programada para ese fin. Los criterios ocupados se
detallan a continuacion:

> Cada postulante podra participar de un maximo de dos cursos y/o talleres.

> Si postulas a dos, 0 mas cursos y/o talleres, y existe un tope de horario (o
sea, que coinciden en el dia y la hora de la clase en linea o presencial en
caso de CPR), seras seleccionada/o en solo uno de ellos.

> Para asignar los cupos de cada curso, se consideraran cinco aspectos: i)
prioridad a quien viva o trabaje en Recoleta, ii) equidad de género, iii) la
preferencia del curso manifestada en el orden de tus postulaciones, iv)
prioridad a quienes han tomado menos cursos con la UAR y v) que vivan en
la Regién Metropolitana (solo en caso de la modalidad Curso presencial).

Resultado general de aprendizaje

Adquirirds habilidades de comunicacion oral.
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Programa

Semana

Tema

Resultado especifico de aprendizaje

Horario de

Santiago de
Chile

Asertividad

e Utilizar la asertividad
para la eficacia en la
comunicacion oral.

® Premisas base de la
comunicacion oral.

e Comunicacion efectiva,
asertividad, empatiay
escucha activa.

Desarrollaras la asertividad en tus
interacciones con otras personas.

Martes 24 de
septiembre

20:00 a 21:30

Hablar en publico en 3 pasos.

e Paso 1: proyectar la
expresion corporal.

e Componentes de la
comunicacién oral no
verbal, Paraverbal,
Verbal.

® Postura,
desplazamiento, gestos
de las manos, gestos
de la cara, la sonrisa, la
mirada.

Utilizaras habilidades de la
comunicaciéon no verbal en el
mensaje oral.

Martes 1 de
octubre

20:00 a 21:30

Hablar en publico con
efectividad
e Paso 2: Exaltar la voz
de manera natural
® Los paraverbales:
Respiracién, volumen,
timbre, tono,
articulacién o diccion,
entonacion, ritmo,
velocidad, pausas,
silencio.

Creards un mensaje verbal efectivo,
comunicando intenciones y
emociones a través de la voz.

Martes 8 de
octubre

20:00 a2 21:30
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4 El uso de la palabra hablada Martes 15 de | 20:00 a 21:30
e Paso 3: Hablar fluido. . . octubre
N ) Redactaras discursos efectivos en el
e \ocabulario, sintaxis,
. uso de la palabra.
ideas fuerza,
conectores, muletillas-
5 La persuasion Martes 22 de | 20:00 a 21:30
e Discursos , . . octubre
) Crearas un mensaje oral persuasivo a
argumentativos. . -
) partir de la estructuracién de las
e Estructura: tesis - .
., ideas.
argumentacion -
conclusién.
6 El discurso persuasivo . . . Martes 29 de | 20:00 a 21:30
. Crearas un discurso persuasivo
e Formatos de discurso: . octubre
. efectivo.
Elevator pitch.
7 Discursos de impacto . . . Martes 5de | 20:00 a 21:30
. . Crearas un discurso persuasivo y lo .
e El arte de improvisar. . , S . noviembre
ejecutaras en publico con dominio de
e Bloqueos mentales, no
) los tres (3) elementos claves de la
memorizar, mapas L,
comunicacion oral: gesto, voz y
mentales y palabras
palabra.
clave.
8 Proyecto final y cierre del Sintetizards los ambitos abordados de | Martes 12 de | 20:00 a 21:30

curso

la tematica del curso para culminar
con la realizacién del proyecto final.

noviembre

Si tienes alguna duda respecto a este curso, su realizacion y postulaciéon, por favor,
escribenos al correo electronico megatutoria_csv@uarecoleta.cl
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